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PERFIL DEL EGRESADO

Capacitado para organizar y dirigir unidades de negocio aplicando
normativas empresariales vigentes, desarrollar direccionamiento
estratégico e integrar la gestion por procesos para enfrentar entornos
competitivos. Ademas, diseha planes de marketing y comercializacion,
evallUa proyectos de inversion, analiza informacion financiera, contable y
tributaria, y estructura investigaciones de mercado para la toma de
decisiones. Promueve la innovacion, la productividad empresarial y el
emprendimiento responsable con enfoque en sostenibilidad vy
responsabilidad social.




TECNOLOGIA UNIVERSITARIA

ADMINISTRACION Y GESTION COMERCIAL

MALLA CURRICULAR

PLAN DE ESTUDIOS Y ASIGNATURAS

Periodo |

Matematica aplicada
en los negocios

Periodo Il

Economfa empresarial

Administracion general

Organizacién empresarial

Periodo Il

Administracion de
la produccion

Legislaciéon empresarial

Presupuestos

Planificacion estratégica

Contabilidad para
administradores

Estadistica aplicada

Gestion de
talento humano

Marketing

Economia popular
y solidaria

Mercado de valores

Introduccién al
emprendimiento

Liderazgo y trabajo
en equipo

Investigacién de
mercados

Periodo IV

Administracion de la
calidad y productividad

TRABAJO COMUNITARIO

Periodo V.

Gestién de procesos

Responsabilidad social
empresarial

Sistema de informacion
gerencial

Préstamos y
financiamiento

Gestion tributaria

Metodologia de la
innovacién

Marketing en la Web

Modelos y planes
de negocios

Metodologia de la
investigacion

Negocios internacionales

Prospectiva de negocios

Gestion de la innovacion
administrativa

TRABAJO COMUNITARIO

PRACTICAS
PRE-PROFESIONALES

TRABAJO COMUNITARIO
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La informacién contenida en este folleto puede estar sujeta a modificaciones.



CAMPO LABORAL

» Administrador de PYMES.
» Lider de equipos comerciales.

» Generar campanas de ventas de alto impacto.

» Gestor de talento humano y canales de ventas digitales.

» Asesorar a MYPIMES en temas administrativos y comerciales.

» Trabajar con grupos sociales en proyectos productivos, tanto en el
sector publico como privado.

REQUISITOS DE INGRESO

» Cédula de Identidad

= Titulo o acta de bachiller

» Una fotografia en formato JPG

» Para el caso de estudiantes extranjeros el Titulo o Acta grado debe estar
apostillada y reconocido por el Ministerio de Educacion ( Distrito de
Educacion)
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www.ister.edu.ec

SIGUENOS EN:

Matriz Sangolqui: Av. Atahualpa 1701y 8 de Febrero




